KOBLENZ

UNIVERSITY OF APPLIED SCIENCES

. g Ml HOCHSCHULE
Business Model Canvas AI

Schliisselpartner

—tL | Schlusselaktivitaten o Nutzenversprechen e Kundenbeziehungen Bt n Kundensegmente i ¥ g
(';. g = b ‘ Q' , 8
LG Q\xﬁ ’—Iﬁ M LIy 8
'@ér'j ) L e @

Schliisselressourcen //Z Marketingkanile ﬁ\‘*'ﬁ

U Einnahmequellen

=

I,

Kostenstruktur

Grondungsburo

. HOCHSCHULE KOBLEN?
Quelle: www.existenzgruender.de

»



	untitled1: 
	untitled2: 
	untitled3: 
	untitled4: 
	untitled5: 
	untitled6: 
	untitled7: 
	untitled8: 
	untitled9: 


